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Ergo Optima maakt naast 4 andere organisaties onderdeel uit van JMV Holding. Ergo Optima voorziet bedrijven en organisaties van advies en diensten op het gebied van ‘gezond en vitaal werken’. Vanuit haar servicekantoor in Rosmalen worden opdrachtgevers voorzien van haar diensten, die landelijk worden uitgevoerd door trainers, integraal vitaliteitadviseurs en een netwerk van circa 80 trainingscentra met (bedrijfs)fysiotherapeuten. 

De missie van Ergo Optima is ervoor zorgen dat bedrijven en hun medewerkers energiek en duurzaam presteren.
Ergo Optima wil toonaangevend zijn in haar branche door hoogwaardige diensten, kwaliteit en service te leveren. We maken graag kennis met een gedreven en sterke klantgerichte en communicatieve persoonlijkheid, die samen met het team een bijdrage levert aan deze ambitie en die mede door zijn of haar optreden (via mond tot mond, als spreker op bijeenkomsten etc.) nieuwe klanten aantrekt. 
( Sales) ADVISEUR ORGANISATIE & VITALITEIT (fulltime)
Als Adviseur Organisatie & Vitaliteit ben je gedreven om commercieel succes te behalen door het werven van nieuwe klanten en het verhogen van de omzet bij het huidige klantenbestand. Je bent op elk niveau een gelijkwaardige gesprekspartner met een sterk empathisch vermogen en weet de juiste oplossingen te vinden voor ‘vraagstukken’ van de klant. Je hebt het vermogen om de toegevoegde waarde van Ergo Optima te vertalen in concepten en deze op tactisch en strategisch niveau te vermarkten in een constant in beweging zijnde zorg- en vitaliteitsmarkt. Als teamplayer is het voor jou een vanzelfsprekendheid dat je het beste resultaat voor de klant kunt behalen door een goede communicatie met het klantteam. Je vindt het leuk om ook zelf trainingen bij de klanten te geven.
Je herkent jezelf in:
· Passie in je werk en het behalen van commercieel succes zijn belangrijke drijfveren
· Je bent overtuigend vanuit enthousiasme in combinatie met vakinhoud
· Je voelt je prettig bij voorafgestelde doelstellingen
· Je bent sterk in het luisteren naar en het vertalen van de behoeftes van de klant naar gerichte oplossingen
· Je hebt een duidelijke visie over arbeid, gezondheid en vitaliteit
· Je kent de zorgmarkt
· Netwerken zit in je bloed
· Je beschikt aantoonbaar over minimaal 4 jaar commerciële ervaring
· Je zorgt voor een goede communicatie zowel mondeling als schriftelijk en vindt de borging van gemaakte afspraken een vanzelfsprekendheid
· Je beschikt over presentatievaardigheden en hebt ervaring in het geven van trainingen
· HBO/WO werk- en denkniveau (gezondheidsmanagement / paramedisch / HR management / bedrijfskundig kader is een pré)
Wij hebben jou te bieden:
Een geweldige kans om te blijven groeien in een stimulerende omgeving. Een afwisselende baan, zowel inhoudelijk als contactueel. De ruimte om eigen initiatieven te ontplooien. Betrokken collega’s die samen de ambitie van Ergo Optima willen waarmaken. Een groeiende naar de toekomst gerichte organisatie. Marktconforme arbeidsvoorwaarden.

Interesse?
Stuur een gemotiveerde brief met CV naar Ergo Optima BV, t.a.v. Margot Vogel, Postbus 82, 5240 AB Rosmalen en/of mail uw sollicitatie naar algemeen@jmvservicecenter.nl.
Voor meer informatie over de organisatie verwijzen wij u naar www.ergooptima.nl. Mochten er nog vragen zijn over de functie, neem dan contact op met Margot Vogel, tel. 073-6890790 (ma., di., do.).
Acquisitie naar aanleiding van deze functie wordt niet op prijs gesteld.

